Rozwigzania

System Sprzedazy IMPACT® jest procesem sprzedazy doradczej, obejmujacym kompleksowe podejscie do procesu sprzedazy. Jest
przewodnikiem uczacym przechodzenia przez wszystkie etapy procesu sprzedazy w sposoéb jak najbardziej efektywny i produktywny. Generuje

ogromng wartosc¢ dla Klientow firm, ktdre z niego korzystaja.

System sprzedazowy IMPACT® zostat stworzony przez Billa Brooks'a w 1988 roku. Od tamtej pory, przyczynit sie do rozwoju kariery i powaznych

zmian w funkcjonowaniu dziesigtek tysiecy specjalistow ds. sprzedazy oraz ich organizacji (www.brooksgroup.com).

System jest fatwy do nauczenia sie i zapamietania. Stosujemy w nim prosty akronim 1-M-P-A-C-T, ktéry okresla szes$ciostopniowy, zintegrowany

system sprzedazy.

Korzysci z wdrozenia systemu sprzedazy IMPACT® w organizacji:

Coaching wdrozeniowy Systemu Sprzedazy IMPACT®:

Wdrozenie Systemu Sprzedazy zawsze pozwala podnie$¢ efekty osiggane przez Handlowcéw, jednakze najlepsze rezultaty przyniesie ono dopiero,

gdy zostanie wsparte odpowiednio opracowanym programem wdrozeniowym.

Kazde szkolenie powinno by¢ wsparte programem wdrozeniowym, gdyz trwata zmiana postaw i nawykow, a takze wyksztatcenie nowych
umiejetnosci, wymagajg poswiecenia czasu - na trening, praktyczng aplikacje umiejetnosci oraz ciggte poszerzanie wiedzy i wzmacnianie kompetencji
praktycznych.

Aby zmaksymalizowa¢ korzysci wynikajace z wdrozenia Systemu Sprzedazy IMPACT®, firma FPL proponuje 12-tygodniowy program
coachingowo-wdrozeniowy, ktérego zadaniem jest utrwalenie i wdrozenie zdobytej wczesniej wiedzy sprzedazowej. Program ten zostat
zaprojektowany i utozony sekwencyjnie w taki sposéb, aby materiaty z kazdego tygodnia tworzyty podstawe do kolejnego. System obejmuje
samodzielne prace do wykonania on-line, takie jak testy wiedzy i zadania, a takze dodatkowe materiaty edukacyjne (artykuty, nagrania wideo) oraz
sesje konsultacyjne z coachem. Dzieki sumiennej realizacji zadan wykonywanych w kazdym tygodniu, uczestnicy coachingu zyskujg mozliwosé

zwiekszania swoich efektow.

Jak pokazujg doswiadczenia naszego partnera The Brooks Group, w 3 miesigce po ukonczeniu coachingu wdrozeniowego az 98% Uczestnikéw z
powodzeniem uzywa Systemu Sprzedazy w swojej codziennej pracy z Klientem, a 100% wskazuje, iz umiejetnosci nabyte podczas szkolenia majg

pozytywny wpltyw na ich rozmowy z Klientami.


http://www.brooksgroup.com/

